Pracujesz w dziale marketingu lub sprzedazy? Jestes szefem, kierownikiem lub po prostu osobg,
ktorej zalezy na zwiekszeniu wtasnej efektywnosci na styku marketingu i sprzedazy?

Przygotowalismy dla Ciebie 3 dniowy warsztat szkoleniowy.

Kiedy i gdzie?
Jak efektywnie prowadzi¢ marketing aby sprzedawat?
Termin 1 -25-27 maj

Lokalizacja:

BusinessWell
ul. Polska 15, Poznan

Zakres warsztatow:

1. Wiedza z zakresu marketingu z elementami sprzedazy

2. Prawo do nie — czyli nastawienie klienta do marketingu i sprzedazy

3. Umiejetnos$¢ zadawania pytan, tak aby dotrzeé do realnych potrzeb klientéw
4. Badanie temperatury — optymalizacja wskaznikow rozmoéw

5. Jak tworzy¢ skuteczny kontrakt z klientem — planowanie dziatan

6. Lejek sprzedazy — podniesienie efektywnosci

7. Budowa strategii wielokanatowych komunikacji

8. Rozmowa o cenie — jak sprzeda¢ wiecej i drozej

lle to kosztuje?

Cykl spotkan o wartosci 4 980zt, dofinansowanie 89% (koszt finalny 548 zt) z ,Programu Rozwdj z
Dotacj3”.
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